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인제글로벌기술이전센터인제글로벌기술이전센터Ⅰ

기술공급자
(대학, 연구소, 

기업)

기술공급자기술공급자
((대학대학, , 연구소연구소, , 

기업기업))

인제글로벌
기술이전센터

IGTTC

인제글로벌인제글로벌
기술이전센터기술이전센터

IGTTCIGTTC

기술수요자
(기업)

기술수요자기술수요자
((기업기업))

글로벌
기술상용화
전문기관

글로벌
기술상용화
전문기관

유관기관
(특허청,

기술거래소 등)

유관기관
(특허청,

기술거래소 등)

대학
창업보육센터

대학
창업보육센터

인제대학교
기술지주회사

인제대학교
기술지주회사

대학의 우수기술 발굴, 지식재산권 확보 및 지원, 기술사업화 유도와 국내외
산학연 글로벌 기술이전 네트워크 구축을 통한 기술거래 중개 및 알선을 수행함으로써
차세대 성장 동력산업을 육성하고 기업의 기술경쟁력 향상에 기여

운영전략

-128-



5

기술관리팀

지식재산권 등록
유지관리

대학 내 보유기술, 
연구인력, 
연구장비 DB구축

국내외 선진
우수 기술 DB확보

인제글로벌기술이전센터 : IGTTC 

기술이전팀

기술발굴, 가치평가,

기술이전

국내외 테크노마트 개최

국내외 전시회 참가

해외기술 도입 지원

해외기술 마케팅

기획운영팀

교육프로그램 기획

테크노마트 기획

국제컨소시엄 구축

국제 워크샵 기획

산학협력단장산학협력단장

특허관리 어드바이저특허관리 어드바이저
지식재산권심의위원회지식재산권심의위원회

인제글로벌기술이전센터인제글로벌기술이전센터Ⅰ

조직도

6

글로벌 기술경영을 선도하는 TLO

전문가 확보를
통한

조직역량 강화

전문가전문가 확보를확보를
통한통한

조직역량조직역량 강화강화

유관기관과
교류 및

협력체제 구축

유관기관과
교류 및

협력체제 구축

• 특허출원 150건/년

• 특허등록 100건/년

•• 특허출원특허출원 150150건건//년년

•• 특허등록특허등록 100100건건//년년

• 기술이전 20건/년

• 기술료 10억/년

•• 기술이전기술이전 2020건건//년년

•• 기술료기술료 1010억억//년년

추진
전략
추진추진
전략전략

목표목표목표

VISIONVISIONVISION

네트워크네트워크 강화강화

•• 전문인력양성전문인력양성,,충원충원
전담인력전담인력 66명명 확보확보

•• 재정재정 지원사업지원사업 유치유치
•• 특허어드바이저특허어드바이저 유치유치
•• 지재권위원회지재권위원회 강화강화
•• 지재권전담교수확보지재권전담교수확보

•• RTTC(RTTC(부산부산,,포항포항,,울산울산))
•• 지방지방 중소기업청중소기업청
•• KTTC(KTTC(한국기술거래소한국기술거래소))
•• 보건산업진흥원보건산업진흥원
•• 가야밸리가야밸리((인제인제,,경상경상,,창원창원))
•• 지식재산센터지식재산센터
•• 해외해외((동남아동남아,,미국미국,,유럽유럽))

•• 특허분류특허분류 및및 가공가공
•• 포트폴리오포트폴리오 구축구축
•• 기술기술 및및 사업성평가사업성평가
•• IPIP관리프로그램구축관리프로그램구축
•• 지재권규정지재권규정 정비정비
•• StarStar교수교수 관리관리

•• 기술이전설명회기술이전설명회
•• 기술이전박람회기술이전박람회
•• 국제테크노마트국제테크노마트
•• 온라인온라인 마케팅마케팅
•• 기업기업DBDB관리관리

TLOTLO조직구축조직구축 우수기술관리우수기술관리 마케팅마케팅 활성화활성화

인제글로벌기술이전센터인제글로벌기술이전센터Ⅰ
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기술거래 유관기관 협력 현황

2008. 09.기술 발굴 이전 업무부산테크노파크

2007.12.기술이전 및 기술발굴코리아기술경영㈜

2007. 12.기술의 이전 및 사업화보건산업진흥원

2007. 10.지식재산의 기술이전 및 사업화경남지방중소기업청

2007. 06.기술의 이전 및 사업화경남테크노파크

2007. 06.우수기술발굴 및 마케팅도원닷컴

체결일자MOU 체결 및 내용협력기관

인제글로벌기술이전센터인제글로벌기술이전센터Ⅰ

8

인제글로벌기술이전센터인제글로벌기술이전센터Ⅰ

특허관리프로그램
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우수기술 발굴
특허 포트폴리오 구성(공기평, TP, 지식재산센터, 특허자산실사)

Star교수 관리, Lab 미팅

수요자 발굴
중소기업진흥공단, 중소기업청, 테크노파크, 특허사무소, 협력대학, 
전문업체 등을 적극 활용

기술이전박람회, 상담회, 설명회, 기업체 직접 방문, AMP활용 등

인제글로벌기술이전센터인제글로벌기술이전센터Ⅰ

기술이전 마케팅 전략

10

BT
60%

IT
17%

NT
20%

ET
3%

인제대학교보유기술현황

0

20

40

60

80

100

2004 2005 2006 2007 2008

34

64

41

84

70

최근 5년간특허출원현황

인제글로벌기술이전센터인제글로벌기술이전센터Ⅰ

인제대학교 보유기술 및 특허출원 현황
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생명공학기술의 사업화생명공학기술의 사업화Ⅱ

식품, 건강기능식품, 화장품, 의약품, 의료기기

12

건강기능식품은 식약청으로 부터 안전성과 기능성을 인정 받아야함.

고시형 품목 : 식약청에서 성분의 기준을 고시

예) 영양 보충용 제품 고시형 품목
인삼 제품,  홍삼 제품, 유산균 함유 제품 등 37종

개별인정형 품목 : 개별적인 효용을 가진 소재를 사용하여 개발한 제품

예) LG생활건강 L-스킨케어-먹는 피부 관리제
CJ제일제당 8개 소재 상품화 개별인정형 시장 독보적, 200억 매출

※각 제품들은 기준고시된 함유성분이 정해져 있으며 제품표시사항도
그에 따라 제약을 받게 된다.

생명공학기술의 사업화생명공학기술의 사업화Ⅱ

건강기능식품
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원료, 제한적 사용 원료, 식품에 사용할 수 없는 원료

생명공학기술의 사업화생명공학기술의 사업화Ⅱ

식품 원료 확인

14

식품 원료 검색

생명공학기술의 사업화생명공학기술의 사업화Ⅱ

건강기능식품
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건강기능식품, 화장풍, 의약품, 의료기기

생명공학기술의 사업화생명공학기술의 사업화Ⅱ

신약 개발의 단계

16

기 술 명 : 신규한 그램 음성 및 양성 박테리아에서의 재조합 단백질

고발현 시스템

이전업체 : (주)제노포커스

계약기간 : 20년

기 술 료 : 선급기술료 1억원, 경상기술료 매출액의 5%

기술이전 사례기술이전 사례Ⅲ

기술이전 사례
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단백질 분자진화기술 (directed protein evolution)과 디스플레이
기술 (display technology) 을 기반으로 한 초고속 단백질개량 기업

기술이전 사례기술이전 사례Ⅲ

㈜제노포커스

18

면역억제제 관련 기술

2008 산학협력테크노페어 상담

정부연구과제 참여기업으로 공동연구

기술이전 사례기술이전 사례Ⅲ

100.0Total

10011.7PMS (Ph IV)

88.34.1Regulatory

84.225.2Ph III

5914.2Ph II

44.88.8

48.2

Ph I

Clinical

3624
Preclinical (Toxicology, Safety 
Testing, Process Development, 
Formulation)

1212Discovery (Chemistry, Screening)

% of accumulated cost% of total cost개 발 단 계

※ PhRMA, Annual Survey 2001: PAREXEL, PAREXEL’s Pharmaceutical R&D
Clinical (Ph I, II & Ph III) Expenses Allocation: Quintile Data(July 13, 1999)

기술이전 협상 중
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죄수의 딜레마 vs 치킨런

경제학적 접근

- 분배적 협상(Distributive bargaining)

- 통합적 협상(Integrative bargaining)

스미스 7년

존 스 7년

스미스 석방

존 스 10년
자백함

스미스 10년

존 스 석방

스미스 1년

존 스 1년
자백안함

스미스

자백함자백안함

존 스

협상에 대하여협상에 대하여Ⅳ

협상 (Negotiation) 

- 최선의 선택은 최악의 상황을 피하는것!

- 서로를 신뢰 할때 최상의 결과를 가질 수 있다!

20

기술을 활용한 제품화 단계를 잘 알아야 한다.

기술이전 설명회, 박람회 별 소용 없더라?

산학협력 Techno-Fair 산학협력 Techno-Fair Ⅴ

기술에 대한 적극적인 홍보가 되어야 한다.

기술상담 성실하고 적극적으로 해야 계속적인 관계를

가질 수 있다.

시사점
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